Vermittlerleitfaden

Liechtenstein Life Wealth
Tarif 049-0-LLW 2024

Kleinanleger-Zielgruppe/Zielmarkt
Zielmarkt allgemein (alle Punkte sollten erflllt sein)

Personen,

* die eine private Altersvorsorge bzw. den Kapitalaufbau mit
Versicherungsschutz anhand einer mittel- bis langfristigen Kapitalanlage
anstreben,

» dieflrsichselbstoder fiir andere Personen vorsorgen méchten,

¢ die bereit sind, das Anlagerisiko wahrend der Laufzeit selbst zu tragen,

* die den Service des Monitorings des Portfolios der wahlbaren Fonds
schatzen, ebenso die Mdglichkeit der regelmdRBigen Anpassung ihrer Asset-
Allocation,

e dieinDeutschland leben bzw. ihren Sitz haben und in Deutschland
steuerpflichtig sind.

Teilzielmarkte (einer oder mehrere Punkte kénnen erfillt sein)

Personen,

¢ die Uber Geldvermdgen verfiigen und die Vermdgenswerte in einen
Kapitallebensversicherungsvertrag anlegen wollen, um Beglinstigte auch
auBerhalb der Erbfolge im Todesfall mit Kapital auszustatten; dabei wollen
die Kunden zu Lebzeiten die Verfligungsgewalt iber das Kapital - durch die
Versicherungsnehmereigenschaft — behalten und gegebenenfalls wahrend
der Versicherungsdauer auf das Vermégen zugreifen kénnen,

* die weitere Personen in dieses Produkt integrieren mochten, um Schenkungen
oder Erbschaften abbilden zu kénnen (dabei kann sowohl ein weiterer
Versicherungsnehmer hinzugenommen, als auch wahrend der Laufzeit
gewechselt werden; dariiber hinaus kénnen bis zu zwei versicherte Personen
in dieses Produkt integriert werden),

¢ die Geldbetrdge vererbt oder geschenkt bekommen haben oder dies in den
ndchsten Jahren— z. B. von ihren Eltern oder GroBeltern — vorgesehen ist; die
Integration mehrerer beteiligter Personen (zwei Versicherungsnehmer méglich,
zwei versicherte Personen maéglich, Bezugsberechtige, Beitragszahler)
ermoglicht es der Zielgruppe, zuklnftige Kapitalflisse zielgerichtet und
rechtssicher bereits mit Abschluss der fondsgebundenen Lebensversicherung
festzulegen; dabei dient die fondsgebundene Lebensversicherung auch dazu,
diese Vermogenswerte fir die eigene Altersversorgung und/oder zum
Vermoégensaufbau zu nutzen,

* denen es wichtig ist, Einfluss auf die gewdhlte Anlage ihres
Versicherungsprodukts zu nehmen und diese wdhrend der Laufzeit anpassen
zu konnen,

e derenZiel es unter anderem ist, mit ihrem Versicherungsprodukt Steuervorteile
fir sich selbst oder andere Personen zu erlangen,

e diedenZugang zu bzw. die Auswahlmdglichkeit von nachhaltigen
Investments wiinschen,

* die denZugang zu manchen Anlageklassen wiinschen, die sonst nur fir
institutionelle Anleger zur Verfiigung stehen,

* die risikoorientiert sind und ihre Beitrdge gegebenenfalls auchin Fonds mit
hoher Volatilitéit und damit vorhandener hoherer Verlustgefahr anlegen
maochten,

* die einmalig einen Betrag anlegen méchten,

* die bereits vor Vertragsablauf regelmdRBige Teilauszahlungen wiinschen,

e dieflrdie Auszahlung der Todesfallleistung einen spdteren Termin als die
Falligkeit der Todesfallleistung festlegen mochten,

¢ die eine hohere, individuelle Todesfallleistung benétigen.

Negativer Zielmarkt (Personist auBerhalb des Zielmarkts, wenn mindestens ein
Punkt erfullt ist)

Personen,

¢ die keinerlei Veranlagungsrisiko tragen mochten,

* die sicherheitsorientiert sind und fir ihre veranlagten Beitrdge gegebenenfalls
ein Garantieniveau einschlieen méchten,

¢ die kurzfristig sparen und ihr Geld nach kurzer Zeit ausgezahlt bekommen
mochten,
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* die eine Auszahlung in Form einer Rente bendtigen,

e derenfinanzielle und/oder berufliche Situation regelmaRige
Beitragszahlungen nicht zuldsst (gilt nicht fur Vertrdge mit Einmalbeitrag),

¢ die die Risiken des Kapitalmarktes nicht verstehen (kénnen).

Der Personenkreis sollte sich im unten aufgefiihrten Anwendungsbereich
einordnen lassen.

Anwendungsbereich und Grenzen

Definition
* VN: Versicherungsnehmer
* VP:Versicherte Person

Eintrittsalter
* Versicherungsnehmer (VN): 0 - 92 Jahre
e Versicherte Person (VP): 7 — 85 Jahre

Versicherungsdauer
e Mindestens 12 Jahre
e Maximal bis zum 104. Lebensjahr VF/VN

Maximales Endalter
e BeiAntragstellung: 104. Lebensjahr VF/VN

Beitragszahlungsdauer

* Firlaufende Beitrdge: Mindestens 5 Jahre; maximal bis zum 104. Lebensjahr
VN

* FlrZuzahlungen: Kénnen bis zum Ende der Versicherungsdauer
jederzeit beantragt werden

Beitragshohe

* Firlaufende Beitrdge bei Versicherungsbeginn: Mindestens 2 000 € p.a.;
keine Obergrenze

* FirEinmalbeitrdge bei Versicherungsbeginn: Mindestens 20 000 €; keine
Obergrenze

* FirZuzahlungen: Mindestens 1 000 € pro Zuzahlung

Risikoprifung (medizinische, finanzielle, wegen beruflicher Gefdhrdung)
* Entsprechend den Richtlinien der Liechtenstein Life Assurance AG
¢ Keine Gesundheitsprifung, wenn
- die VP bei Eintritt max. 75 Jahre altist
- keine individuelle Todesfallleistung gewdhlt wurde
- und die Summe der Beitrdge bis zum Beginn des 6. Jahres max.
1 Mio. € (bei Todesfallleistung Variante 1)
bzw. die Beitragssumme bis zum Ablauf max. 10 Mio. € (bei
Todesfallleistung Variante 2) betragt.

Fondsauswahl
¢ Die Auswahlméglichkeiten erfolgen auf Basis des persoénlichen Anlegerprofils.

Fir von oben genannten Angaben abweichende Antrdge ist eine
Einzelfallprifung durch die Liechtenstein Life Assurance AG erforderlich.

Versicherte Leistungen

Leistung im Erlebensfall
e Kapitalauszahlung
* Frihzeitige Teilauszahlung ebenfalls méglich

Leistung im Todesfall der versicherten Person

* Im Todesfall der versicherten Person, wéhrend der Versicherungsdauer, wird
dem Bezugsberechtigten die vereinbarte Todesfallleistung ausbezahit.
Individuelle Todesfallsumme wahlbar.
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* Im Fall von zwei VP gilt Folgendes:

- Variante ,Erstversterbender”: Die Todesfallleistung wird dann féallig, wenn
eine der beiden VP oder beide VP gleichzeitig wdhrend der vereinbarten
Versicherungsdauer stirbt.

- Variante ,Letztversterbender*: Die Todesfallleistung wird dann fallig,
wenn beide VP wdhrend der vereinbarten Versicherungsdauer sterben.

e  Termfix (optional):
Der VN kann ein Ereignis oder mehrere Ereignisse (sogenanntes Termfix-
Ereignis) sowie einen Stichtag (sogenannter Termfix-Termin) benennen, nach
dessen bzw. deren Eintritt die Kapitalleistung im Todesfall frihestens
ausbezahlt werden soll.
Fir den Zeitraum zwischen Eintritt des Todesfalls und dem Termfix-Ereignis
bzw. Termfix-Termin kann der VN die Veranlagung vorab bestimmen.

Hohe der Todesfallleistung

Zwei Varianten wahlbar:

* Variante 1, steuerliche Mindesttodesfallleistung:
Entsprichtin den ersten finf Jahren 100 % des Deckungskapitals zuzlglich
Treuefonds. Ab Beginn des sechsten Jahres betrdgt sie 100 % des
Deckungskapitals zuzlglich Treuefonds und zuztglich 10 % der Summe der
einbezahlten Beitrdge. In den folgenden Jahren sinkt der Prozentsatz
hinsichtlich der Summe der einbezahlten Beitrdge von 10 % jahrlich konstant
Uber die restliche Versicherungsdauer so, dass eram Ende der
Versicherungsdauer 0 % betrdgt. Nach einer Teilauszahlung verringert sich

die heranzuziehende Summe der einbezahlten Beitrdge entsprechend anteilig.

Oder:

* Variante 2: 101 % des Deckungskapitals zuzuglich Treuefonds

e Beibeiden Varianten individuelle Todesfallsumme wdhlbar:
Zwischen 1 % und 200 % der vereinbarten Beitragssumme (ohne
Beriicksichtigung eines ggfs. vereinbarten reduzierten Anfangsbeitrages).
Nur méglich, wenn alle VP bei Abschluss max. 70 Jahre alt sind.

Gestaltungsmaoglichkeiten und
Vertragsdnderungen

Versicherungsbeginn
e Tdglich moglich

Vorausdatierung
* Bis zudrei Monate

Riickdatierung
e Nicht moglich

Beitragszahlung
¢ Laufende Beitrdge:

- Frequenz: monatlich, vierteljahrlich, halbjahrlich, jahrlich

- Zahlungsart: SEPA-Lastschriftverfahren oder Dauerauftrag
* Einmalbeitrdge und Zuzahlungen:

- Uberweisung (Zahlungsanweisung folgt mit Police)

Zuzahlung
* PerBeginnund bis zum Ende der Versicherungsdauer Beantragung jederzeit
maoglich

* ProZahlung mindestens 1 000 €

Dynamik
e Zwischen3 % und 10 % wdhlbar

Uberschussbeteiligung
* Keine

Versicherungsschutz
* Der Versicherungsschutz besteht weltweit.

Beitragserh6hung
* Jederzeit zum Beitragszahlungstermin moglich
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Beitragsreduktion
* Jederzeit zum Beitragszahlungstermin moglich
* DerMindestversicherungsbeitrag von 2 000 € p.a. ist zu beachten.

Beitragspause
* Moglich: Die Beitragspause darf maximal 24 Monate betragen

Beitragsfreistellung

* Moglich: Das nach der Beitragsfreistellung verbleibende Deckungskapital
muss mindestens 30 € betragen (siehe Versicherungsbedingungen
§6.7).

Teilauszahlung wdhrend der Versicherungsdauer

e Maglich, der nach der Teilauszahlung verbleibende Riickkaufswert muss
mindestens 30 € betragen (siehe Versicherungsbedingungen § 3.9).

e ,Auszahlungsplan®: Der VN kann bereits bei Vertragsabschluss oder
wdhrend der Vertragslaufzeit Teilauszahlungen aus dem Deckungskapital
planen.

- Die Mindesthohe fir jede geplante Teilauszahlung betrdgt 1 000 €.

- Geplante Teilauszahlungen werden nur dann durchgefihrt, wenn das
danach verbleibende Deckungskapital mindestens 5 000 € betragt.

- Geplante Teilauszahlungen sind héchstens einmal pro Monat méglich.

- Derals geplante Teilauszahlung ausbezahlte Teil des Deckungskapitals
ist nicht mehr Bestandteil des Deckungskapitals. Der Riickkaufswert bei
einer Kiindigung sowie die Leistung, die wir bei Tod oder Ende der
Vertragslaufzeit zu erbringen haben, reduzieren sich dementsprechend.

- Furgeplante Teilauszahlungen wird keine Gebihr und kein Abzug nach §
169 Absatz 5 Satz 1 VVG fir Steuern und Abgaben verrechnet.

- Beigeplanten Teilauszahlungen bleibt der Treuefonds unberhrt.

- Keine Teilauszahlung im Wartezeitraum beim Termfix-Ereignis und beim
Termfix-Termin moglich.

Riickkauf
* Jederzeit moglich (siehe Versicherungsbedingungen § 6.6)
* Auch Teilriickkauf méglich

Nachtrdgliche Todesfallsummenerh6hung

* Beantragung jederzeit moglich.

* Jenach Erhdhung der Todesfallsumme ist gegebenenfalls eine
Risikoprifung erforderlich.

Anderung der Versicherungsdauer
* Mdglich: Bei Verldngerung ist das maximale Endalter 104 der dltesten VP
bzw. des dltesten VN zu beachten.

Kapitalanlage/Fondsauswahl

Anlagestrategie/Fondsauswahl

* PerBeginndarfinbis zu zehn Fonds gleichzeitig investiert werden.

* Es werden derzeit keine Ausgabeaufschldge erhoben.

* InallenRisikoklassen werden nachhaltige ESG-konforme Fonds angeboten.

e Auf unserer Homepage https://liechtensteinlife.com unter "Fonds" finden Sie
eine Auflistung aller Fonds. Sie kénnen eine solche Tabelle auch jederzeit bei
der Liechtenstein Life Assurance AG anfordemn.

Fondsswitch (Anderung der Anlagestrategie)
* Zujeder Beitragsfalligkeit moglich
e 12 x proKalenderjahr gebihrenfrei

Fondsshift (Umschichtung der Fondsvermdégens)
¢ Jederzeit moglich
e 12 x proKalenderjahr gebihrenfrei

Wahrend der Vertragslaufzeit sind nach Fondsshifts/-switches Anlage in bis zu
zwolf Fonds maximal maéglich.
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Rebalancing (Wiederherstellung der gewdhlten Fondsaufteilung) optional

e Jdhrlich zum Stichtag des Versicherungsbeginns wiederkehrendes
Rebalancing mit Riickfihrung der Fondsaufteilung auf das urspriinglich
festgelegte Risiko-Rendite-Profil und die prozentualen Ausgangswerte.

¢ Ein Dynamic Rebalancing, bei dem die Fondsaufteilung der laufenden
Beitrdge angepasst wird, um das urspriingliche Risiko-Rendite-Profil und die
prozentuale Aufteilung zu erreichen.
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Vermittlerleitfaden
Vereinbarung uber den Informationsfluss mit dem Vermittler
Tarif 049-0-LLW 2024

Im Zusammenhang mit der Vermittlungsvereinbarung definieren wirim Vermittlerleittaden des jeweiligen Versicherungsanlageproduktes bzw. bei den
qualifizierten Lebensversicherungen die Informationsflusse, welche erforderlich sind, um die Erfilllung der gesetzlichen und aufsichtsrechtlichen
Verpflichtungen in Bezug auf die Produktiberwachung und -kontrolle sicherzustellen.

Versicherungsunternehmen und Vermittler, die ihre Produkte vertreiben, sind verpflichtet in einer schriftlichen Vereinbarung die Richtung, den Inhalt, die
Haufigkeit und die Art und Weise des Informationsaustausches festzulegen, der sich auf die Auslibung ihrer jeweiligen Tatigkeiten bezieht und zur Erfillung
ihrer jeweiligen Verpflichtungen gemdR der EU-Verordnung 2017/2358 erforderlich ist. Die vorstehende genannte Verordnung sieht vor, dass die
Vermittlerim Rahmen dieser Vereinbarung von den Unternehmen folgende Informationen erhalten, um:
- die Produkte zu verstehen und kennenzulernen, damit sichergestellt wird, dass sie entsprechend den Bedurfnissen, Merkmalen und Zielen
des ermittelten Zielmarktes vertrieben werden;
- die Vertriebsstrategie festzulegen.
Diese Informationen werden tiber Informationsfliisse ausgetauscht, die darauf abzielen
- den Vermittler in der Produktkenntnis zu unterstitzen und daflr zu sorgen, dass die Produkte an die Kunden des ermittelten Zielmarktes vertrieben
werden;
- den Vermittler bei der Erfullung seiner Informationspflichten gegeniiber uns, dem Unternehmen zu unterstiitzen, wenn er feststellt, dass
die vertriebenen Produkte nicht mit den Interessen, Zielen und Merkmalen des identifizierten Zielmarktes oder anderen Elementen entspricht, die
ebenfalls als nachteilig fir die Kunden angesehen werden;
- die Ausibung der Aufsichtstatigkeit durch die zustdndigen Stellen zu erleichtern.

Informationsrichtung Inhalt Periodizitat

Bei der Schaffung neuer Produkte oder bei wesentlichen Produkténderungen
Ubermittelt/verdffentlicht die Liechtenstein Life Assurance AG auf ihrer Website
https://liechtensteinlife.com und im Partnerportal fiir Vermittler alle niitzlichen
Liechtenstein Life Informationen tber das Produkt, darunter notwendigerweise
Assurance AG an - die Produktstruktur
Versicherungsvermittler - Vermittlerleitfaden
- vertragliche und vorvertragliche Unterlagen

Pro Ereignis (jedes Mal,
wenn)

Bei der Schaffung neuer Produkte oder bei wesentlichen Produktdnderungen
Ubermittelt/veroffentlicht die Liechtenstein Life Assurance AG auf ihrer Website
https://liechtensteinlife.com und im Partnerportal fir Vermittler alle niitzlichen
Informationen zur Uberpriifung des ermittelten Zielmarktes (positiv und negativ) und
Liechtenstein Life zur Vertriebsstrategie. o
Zu diesem Zweck legt die Liechtenstein Life Assurance AG unter anderem folgende Pro Ereignis (jedes Mal,
Unterlagen vor: wenn)
- Vorldufige Analyse zur Definition des positiven Zielmarktes
- Elemente, die den negativen Zielmarkt ergdnzen
- Beschreibung der Vertriebsstrategie

Assurance AG an
Versicherungsvermittler

Bei der Einflhrung neuer Produkte oder bei wesentlichen Produktdnderungen
Ubermittelt der Versicherungsvermittler an die Liechtenstein Life Assurance AG auf
Anfrage alle Elemente, die zur Uberpriifung des tatséchlichen Zielmarktes (positiv und
negativ), den der Vermittler vor der Vermarktung definiert hat, und der festgelegten
Vertriebsstrategien nitzlich sind.
Versicherungsvermittler an Zu diesem Zweck werden der Liechtenstein Life Assurance AG unter anderem Pro Ereignis (jedes Mal,
Liechtenstein Life Assurance AG folgende Unterlagen vorgelegt: auf Anfrage)
- Vorldufige Analyse zur Definition des positiven Zielmarktes
- Elemente, die den negativen Zielmarkt ergdnzen
- Beschreibung, Informationen und MaRnahmen, welche die
Vertriebsstrategie zum Ausdruck bringen
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Vermittlerleitfaden
Vereinbarung uber den Informationsfluss mit dem Vermittler
Tarif 049-0-LLW 2024

Informationsrichtung Inhalt Periodizitat

Informationen Uber die Tatsache, dass ein Versicherungsprodukt nicht den Interessen,
Zielen und Merkmalen des ermittelten Zielmarktes entspricht, oder andere Elemente,
die in dhnlicher Weise als nachteilig fir die Kunden angesehen werden.

Liechtenstein Life Zu diesem Zweck werden der Liechtenstein Life Assurance AG unter anderem Pro Ereignis (jedes Mal,
Assurance AG an folgende Unterlagen vorgelegt: bei Eintritt)
Versicherungsvermittler - Angabe der Umstdnde, die zur Meldung gefihrt haben

- alle Unterlagen zum Nachweis

Informationen Uber etwaige AbhilfemaRnahmen, die von der Liechtenstein Life

Liechtenstein Life Assurance AG als Ergebnis der Produktiberwachungs und -iiberprifungsaktivitéten
Assurance AG an vorbereitet wurden. Pro Ereignis
Versicherungsvermittler (jedes Mal, wenn)

Mitteilungen tber Produkte, die auRerhalb des Zielmarktes vertrieben werden,
ungeachtet des Verbots, das Produkt an Kunden innerhalb des negativen (auch
Versicherungsvermittler an tatséchlichen) Zielmarktes zu vertreiben.
Liechtenstein Life Assurance AG

Vierteljahrlich und nur,
wenn tatsdchlich Falle
entdeckt werden
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